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Do ubezpieczen trafitem przypadkiem. A moze powinienem
zaczqc inaczej? Do ubezpieczen fraftem przez niesamowite
zrzqadzenie losu. Konczytem wiaénie studia magisterskie na
administracji i studia podyplomowe z zarzgdzania. Bytem
niesamowicie wkrecony w fematy sprzedazy, zarzgdzania,
social mediow i finansow. Pracowatem na  lofnisku  jako

zastepca kierowniku sklepu na strefie wolnoctowe).

Swojg drogg fo byto niesamowite dodwiadczenie -
odpowiadatem za zamowienia, grafiki, rekrutacje i szkolenia
pracownikdw, ekspozycje fowardow, wyniki - sprzedazowe.
Czutem jednak, ze troche utkwitemm w miegjscu albo raczej
czutem, ze pofrzebuje jakiego$ kroku do przodu, czegos

wiecej.

Podgzatem dwiema drogami. Drogg zawodowq i drogq
naukowq. Naukowa zaczeta sie u mnie kierowac¢ w strone
studiow dokforanckich, ktére chciatem odbyc¢ na Uniwersytecie
Ekonomicznym. Pewnego dnia jednok moj promotor
z wydziatu prawa zaproponowat mi doktorat  dotyczqcy
tematyki ubezpieczen na macierzystej uczelni. | tego samego
dnia do mojej zony frafit Agent ubezpieczeniowy jednej z firm.

Agent zostawit wizytowke na odwrocie ktorej byta informacja,
ze firma szuka ludzi do pracy. | fak w krotkim czasie moje
drogi: zawodowa i naukowa spotkaty sie w jednym punkcie
jakim byty ubezpieczenia.
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Z perspektywy czasu mysle, ze zadecydowata jedna
wazna kwestia. Idgc do ubezpieczen nie miatem absolutnie
Swiadomosci zadnych negatywnych obrazow, obiekcji, mitow
o fej pracy. Jedyne wyobrazenie budowatem patrzgc na ..
prawnikow. Stwierdzitem, ze fo co$ podobnego. Trzeba byc
oczytanym, znac¢ sie na swojej profesji, szukac klientow i
bazowac¢ na poleceniach i opinii 0 swoich ustugach. | tak
fo sie zaczeto. Czy pojawity sie momenty zwgtpienia? Jasne,
ze fak! Na stronie wwwkarierawubezpieczeniach.pl znajdziesz
wpis w ktorym opisuje swoj najwiekszy poczatkowy kryzys,
jego przyczyny i lekarstwo na nie. Czy od poczgtku miatem
duzo entuzjaozm? Zdecydowanie nie. Poczgtek fo byto takie
testowanie, probowanie. Musiato uptyngc¢ nieco czasu, az
poczutem, ze to moje miejsce. Dzi$ czuje, ze Swiat ubezpieczen
fo absolutnie moja bajka i nie wyobrazam sobie innej $ciezki
zawodowej, innego modelu pracy i tego, ze robie cos innego

zawodowo.

W tym E-booku podziele sie z Tobg tym za co cenie swojg
prace i co w niej lubie. By¢ moze moje spojrzenie bedzie dla
ciebie wsparciem w poszukiwaniu odpowiedzi na pytanie
czy praca w ubezpieczeniach to wiasciwy wybér? Dla
mnie tworzenie tego E-booka to tez niesamowita podréz
w przesztos¢ i spojrzenie z boku na to czego czesto nie
dostrzegamy na co dzien czyli ,za co moge by¢ wdzieczny

swojej pracy”.

E-BOOK:

Sebastian Solecki - Agent Ubezpieczeniowy, Menadzer

Obszaru Sprzedazy, Trener Sprzedazy. Z ubezpieczeniami zwigzany

od 2015 rokuy, a zwigzek fen fo nie tylko praca, ale fez pasja.

Tworca bloga ubezpieczeniowego www.soleckisebastian.pl

oraz projektu edukacyjnego o pracy w ubezpieczeniach

www.karierawubezpieczeniach.pl. Cztonek zatozyciel Stowarzyszenia

Doradcow Ubezpieczeniowych Bezpieczna Perspektywa.
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Dlaczego warto pracowac w ubezpieczeniach? Moja historia.

Doskonale pamietam swojg rozmowe rekrutacyjng. Odbyta
sie ona w owczesne lokalizacji naszego oddziatu przy
ulicy Powstancoéw Slgskich we Wroctawiu. Poza spotkaniem
z Dyrektorem, spotkatem tego dnia w biurze dwoch Agentdéw.
O jednym wiedziatem juz duzo z opowiesci. Przede wszystkim
to, ze jest na absolutnym szczycie rankingdw sprzedazowych,
obstuguje kilka tysiecy klientow i jest opiekunem najwiekszych
firm korzystajgcych z ubezpieczen grupowych z naszej oferty.
Niesamowity cztowiek, a przy tym niezwykle otwarty, serdeczny
i pomocny - fakie byto moje wrazenie po krotkiej rozmowie.
Wtedy jeszcze nie wiedziatem jak wielki ogrom pracy musi
wiozy¢ ten cztowiek w swoje wyniki, ale fez obstuge swoich
klientow. Po  kilku minutach rozmowy zobaczytem jednak
przedsiebiorce z krwi i kosci, poukiadanego, pracujgcego
wedtug okre$lonego systemu i w moim odczuciu w pemi
spetnionego  zawodowo. Drugg osobqg, kforg spotkatem
byt Agent, kfory po dzi§ dzien mocno mnie inspiruje swojg
historiq. Mtody chtopak w obliczu $mierci swojego ojca stanagt
przed koniecznoscig (@ moze mozliwosciqe?) przejecia biznesu
ubezpieczeniowego ojca. Podjat to wyzwanie, @ w momencie
kiedy byt o krok od poddania sie, podniost jeszcze raz
rekawice i odniost wielki sukces. Niesamowite dla mnie byto fo,
ze w mtodym wieku podjat fak duze wyzwanie, a szczegolnie,

ze biznes rodzinny fo zawsze duza frudnosc.

Pierwszg rzeczq za kférg niesamowicie cenie swojg prace
jest mozliwos$¢ budowy wtasnego biznesu. Rozwoju czegos$ co

jest w jakim$ stopniu moje. Co$ za co sam odpowiadam. Jak

zaczynatem miatem zero klientdw, zero godzin szkoleniowych,

zadng marke osobistg. Juz nie wspomingjgc O  wiedzy

odno$nie ubezpieczen. Szesc lat pracy zaowocowato kilkoma
set klienfami, ktorzy mi zaufal, wieloma godzinami na sali
szkoleniowej w roli trenerg, prawie dwudziestoosobowym
zespotem Agentow, fytutem specjalisty ds. ubezpieczen
i wieloma innymi osiggnieciami. | kazdy z tych elementow daje
satysfakcje zarowno zawodowq jak i finansowg w momencie
realizacji, ale tez w przysztosci. Zawsze mnie to krecito. Wizja,
plan, pomyst na dziatanie, oczekiwany efekt korcowy. | fo co
dla mnie najwazniejsze czyli poczucie sprawczosci, ze fo ja

odpalam ten proces. To ja go konfroluje i to ja go prowadze.

Moge przyzna¢, ze od kiedy pamietam lubitem byc
w cenfrum uwagi - przewodniczqcy w szkole, reprezentant na
olimpiadach, laureat konkursow. Nawet w pracy wyglgdato fo
podobnie. Czy jest co$ lepszego do ,potechtania” wiasnego
ego niz budowa swojej wtasnej firmy opartej o twojg osobistg
marke? Pamietam, ze zawsze chciatem miec¢ swojq strone
internefowq, wizytowki. Przede wszystkim chciatem, zeby
moje imie i nazwisko z czyms$ sie ludziom kojarzyto. W tym
aspekcie moge powiedzied, ze i tak dopiero raczkuje. Mam
jednak wrazenie, ze fo raczkowanie jest coraz bardziej
zaawansowane. Widze jok wiele moge jeszcze osiggnac,
jak wiele moge zbudowad, jak wiele mozliwosci istnigje.
Po latach ciesze sig, ze fego dnia spotkatem Dyrektora
i dwoch Agentow bo kazdy z nich byt dla mnie niczym ,model
z oktadki” gazetki o marzeniach zawodowych. Kazdy z nich
byt dla mnie w duzym stopniu inspiracja. Ciesze sie, ze jestem

przedsiebiorcq i moge budowac swoj wiasny biznes.
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Dlaczego warto pracowac w ubezpieczeniach? Moja historia.

Praca w ubezpieczeniach zmusita mnie tez do pewnych
zmian. Nieco wstyd sie przyzna¢, ale jok zaczynatem fo
nie miatem samochodu i do klientdw jezdzitem.. pociggiem.
Zainwestowatem w samochod i to dato mi juz pewien
komfort, ale tez swobode przemieszczania sie. Coraz czesciej
mogtem ,wyrywac sie” za klientami do miejscowosci odlegtych
od Wroctawia o kikanascie czy tez kilkaset kilometrow.
Potrzebowatem jednak czasu zanim mnie olénito, ze moje
wyjazdy o nie jest delegacja ze stoperem w rece. To wyjazd
w frakcie moge w petni skorzysta¢ z jego urokow. Skoro
podréz do Ostrowa Wielkopolskiego to  koniecznie obiad
w Karczmie Gorecznik, jesli Torun to zwiedzanie sfardwki,
a przeciez po spotkaniach moge wynajg¢ hotel i zwiedzi¢
okolice. To odkrycie byto cudowne, nagle przestatem sie
Spieszy¢, jechac¢ z punkfu A do B. Do dzi§ pamietam jakie
miatem fajne odczucio, gdy po dobrym spotkaniu u klientow
w drodze powrotnej zatrzymatem sie nad jokim$ niewielkim
jeziorkiem. Pijgc kawe z Orlenu patrzytem na wode i okolice,
a byta dopiero 11:00. Warto wspomniec, ze tez wtedy zarobitem

wiecej niz nieraz po kilku o$miogodzinnych dniach pracy.

Uwielbiam w swojej pracy swobode. Swobode, kfdra przejawia
sie w frzech obszarach - swoboda miejsca, czasu i formy.
Dzis widze, ze mam mozliwos¢ pracy w dowolnym miegjscu.

Moge wyjechac¢ do rodzinny na kilka dni i zrealizowac czesc

swoich obowigzkow zawodowych. Moge pracowac w biurze,

moge pracowac z domu, a moge rowniez spedzi¢ caty dzien
czy tydzien w ferenie na spotkaniach z klienfami, wizytach
sprzedazowych itp. Praca zdalna w pandemii nie byta

zadnym problemem.

Wierze mocno w fo, ze kazdy z nas ma swoj okre$lony
rytm dnia. Rytm, ktory pozwala ,wytapac”, kiedy jestesmy
najoardziej efektywni i jakie czynnosci powinnismy wykonywac
o okredlonej porze dnia. Swoboda czasu to dla mnie co$
ogromnie istotnego juz od czaséw szkoty Srednigj (w ktdrej
zdarzato mi sie nie iS¢ na pierwszg lekcje bo kio robi
matematyke o dsmej rano?). Dzi§é moja praca pozwala mi
dostosowac czas do innych obszarow zycia, do mojego
rytmu dnia i wielu innych aspekiow. Oczywiscie mam swoj
kalendarz rutyn czyli pewnych powtarzalnych czynnosci
w okre$lonym czasie, ale absolutnie nie zabija on elastycznosci,
ktérg cenie.

Swoboda formy to dla mnie wolno$¢ metfod realizacji swoich
celow. Moge szuka¢ nowych metfod, pomystow, czerpac
inspiracje od innych. To co u jednego dziata, u innego moze
nie zaskoczyc¢. Nie lubie narzucania metod pracy i sztywnych
ram pracy. Dlatego ogromnie cenie to, ze w fej profesji mamy
naprawde wiele mozliwosci jedli chodzi o dziatanie. Kwestia
tylko wypracowania tej najpbardziej optymalnej.
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Dlaczego warto pracowac w ubezpieczeniach? Moja historia.

Sciezka wdrozenia w prace Agenta zakfadata  udziat

w szkoleniach wyjazdowych, kiore byty statym elementem
naszego  wdrozenia.  Pamietam  tygodniowe  szkolenie
w Tarnowie Podgornym, gdzie zetkngtem sie ze swojg firmg
PO raz pierwszy w Sszerszym gronie niz wiasny oddziat
i kolezanki, koledzy z Wroctawia. To byt dla mnie wtedy dziwny
Swiat. Inni menadzerowie, dyrektorzy, dyrektor regionalny, jacys$
frenerzy sprzedazy i rozmowy © samodzielnych agentach,
dyrektorach placowek partnerskich. Znowu postacie niczym
z bajki, ale realne, dostepne. Mielismy stworzy<¢ swojg linie
zycia, kiora zaktadataby zaréwno plany  prywafne  jak
i plany zawodowe. W mojej gtowie pojawit sie pomyst, kfory
w pierwszej chwili uznatem za kretyriski. Na szczescie jednak
zaryzykowatem i wpisatem, ze za trzy lata chciatbym byc¢
menadzerem, a za piec laf frenerem, ktory prowadzi szkolenia.
Jeden z prowadzqcych powiedziat na moje plany ,super tylko
zastanow sie jakie dziatania musisz podjqe, zeby fo osiggngc
i zaplanuj sobie to”. Nie frzeba mie¢ uktadow, znajomosci, nikt
Ci nie zabroni na podstawie kryterium ,nie bo nie”.

Szerokie mozliwosci i roznorodnos$c to kolejne czynniki, ktére
napedzajg mnie do pracy. Czynniki, ktére dajg mi codzienng
satysfakcje. W tej profesji nie ma ograniczen. Gdyby kfos$
pie¢ lat temu powiedziat mi, ze bede prowadzit szkolenie
dla ponad sfu Agenfow na sali albo dyrekforow placowek
jednej z najwiekszych multiagencji w Polsce to bym pomyslat,
ze zwariowat. Podobnie pewnie poczutbym sie stuchajqc,

ze pewnego dnia w serii kiku spotkan przedstawie naszg
oferte ponad tfysigcowi pracownikow jednej z firm. Szerokie
mozliwos$ci majq fez drugq strone medalu. Jesdli jeste$ dobry
na rynku ubezpieczen to szybko stajesz sie rozpoznawalny
i pozqdany przez inne firmy. Z jednej strony to zainteresowanie
moze ci schlebia¢, ale z drugiej daje ci duze poczucie
bezpieczenstwa bo pokazuje, ze zawodowo nie masz sie
Cczego bac. Sprzedaz to jedna z naojwazniejszych kompetencii
zawodowych.  Wiesz kfo czesto ofrzymuje awans czy
podwyzke? Ten kto najlepiej umie ,sprzedac swojq prace labo

swojg osobe”. Czasem nawet nie jest fo ta najlepsza osobal

Dzisiaj jestem Agentem, Menadzerem Obszaru Sprzedazy,
frenerem  wewnetrznym, konsulfantem ds.  ubezpieczen
grupowych. Wyobraz sobie, ze w jednym tygodniu pracy
odbywasz kilka spotkan rekrutacyjnych, jestes na wydarzeniu
nefworkingowym, masz odprawe ze swoim zespotem,
prowadzisz w oddalonym o ponad sto kilometrow miescie
catodniowe szkolenie, wspierasz Agenta w  przygotfowaniu
oferty dla firmy, wdrazasz program inwestycyjny u klienta na
telekonferencji i spotykasz sie z kikoma swoimi klientami oraz
nowymi klientami poszukujgcymi ochrony ubezpieczeniowe.
To tylko krotki zarys mojego tygodnia pracy. Pracy, kfora
niesamowicie mnie kreci i daje mi motywacje. Oczywiscie sq
osoby dla kforych taki multifasking zawodowy fo makabra, ale

dia mnie to kwintesencja piekna zawodowego!
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Dlaczego warto pracowac w ubezpieczeniach? Moja historia.

W ostatnich szedciu latach zawodowo zmienito sie U mnie
wiele. Wiele fez zmienito sie w moim zyciu prywatnym.
O zakupie samochodu juz byto, ale tez kupitem mieszkanie.
Remont, meblowanie to czas kidrego nienawidzisz jok go
przezywasz, ale z sentymentem wracasz do niego po latach.
Pamietam jak wymarzylismy sobie ekspress do kawy. Nie
byt to jokis§ wymysliny sprzet, ale wiadomo, ze to zawsze
znaczny wydatek. Akurat  mielismy konkurs sprzedazowy,
gdzie wyptacana byta dodatkowa premia. Za namowg
zony stwierdzitem, ze przeciez moge zawalczy¢ o nagrody
z konkursu i po prostu zarobi¢ na fen wymarzony element
wyposazenia domowego. Po miesigcu parzylismy juz kawe

z wybranego w gazetce ekspresu.

W sprzedazy zawsze zarabiato sie dobrze, a na rynku
finansowym szczegdlnie dobrze. Od poczagtku widziatem jak
wielkie mozliwosci zarobkowe daje ta profesja. Oczywiscie
na poczatku byto to froche jak lizanie loda przez szybe”.
Z jednej strony bowiem widziatem zasady wynagrodzen,
mozliwosci, ale z drugiej czutem jakby fo byta taka froche
nibylandia. Wszystko mineto po pierwsze] wiekszej wyptacie.
Jak doswiadczysz to uwierzysz. Chce, zeby$ mnie dobrze
zrozumiat. Nie chodzi o to, zeby sie przechwalac¢ czy patfrzec

tylko na kase bo futgj absolutnie nie o fo chodzi.

Jasne, ze w swojej pracy cenie zarobki ale wazniejsze
jest to dlaczego. Przede wszystkim dlatego, ze kariera
w ubezpieczeniach daje szerokie mozliwosci zarobkowe.
Dostajemy jasne zasady wynagrodzen i piteczka jest po naszej
sfronie. Sami ustalamy ile chcemy zarobic, w jaki sposob chcemy

osiqgngc te zarobki. Jedli szykujg nam sie wieksze wydatki to

mamy mozliwo$¢ na nie zarobi¢ pracujqc infensywniej. Mamy

jakie$ marzenie do zrealizowania to mozemy utozy¢ plan jak

uzyskac na nie finanse. Ekspress mi fo mocno uswiadomit.
Przypomniatem sobie siebie pracujgcego na etacie, ktory nie
miat mozliwosci zarobi¢ dodatkowych dwaoch, frzech tysiecy
w miesigc. Chyba, ze wzigtbym nadgodziny i wypracowat
drugi efaf, ale tez pytanie czy bytyby na to mozliwosci?
Z drugiej strony moge w pewnym momencie odpusci¢. Czuje,
ze zarobitem tyle ile mi wystarczy fo moze pozostate dni

wykorzystam na inne aktywnosci.

Wspomniatem o budowaniu biznesu, a to fez wigze sie
z zarobkami. Agent zarabia zardwno na sprzedazy jak i na
obstudze klientow. Klient, ktdry utrzymuje u ciebie polise przez
wiele lat to dla ciebie state zrodto dochodu. Od poczatku
podobat mi sie ten element w naszej profesji. Dzieki niemu
czujesz, ze dobrze wykonana praca moze dac¢ ci owoce
przez wiele kolejnych lat. Z drugiej jednak sftrony daje ci tez
poczucie bezpieczenstwa, ze kolejne miesigce mogq byc¢

tylko lepsze.

Zarobki fo tez mozliwosci. Budujgc swoj biznes im wiece)
masz mozliwosci tym lepiej. Pamietaj, ze budujgc swojg marke
i rozwijajgc swoj biznes wartfo inwestowac w rozne projekty,
rozwigzania, narzedzia i elementy wsparcia.  Pracujgc
na lotnisku miatem fen plus, ze nie musiatem martwic sie
O ptatnosc faktury za towar bo tym zajmowata sie centrala.
Dzi$ wiem jak to byt wielki komfort. Nie musiatem zastanawiac
sie czy zamawiajgc dwie palety coca-coli bedzie mnie stac,
zeby zaptaci¢ fakfure albo czy tak szybko sie fo sprzeda,
zebym mogt zaptacic. Moze nie jest to sprawiedliwe, ale
zawsze duzy (czytaj fen co ma wiecej gotowki) moze wiecej!
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Dlaczego warto pracowac w ubezpieczeniach? Moja historia.

Wiele lat temu mdoj przyjaciel na jednym z furniejow
siatkarskich zaproponowat mi, ze przedstawi mnie pewnej
osobie. Pomyslatem sobie, ale po co? Po co zna¢ mi fg
0sobe, przeciez nastepny raz moze zobaczymy sie za pare
lat albo wcale. | wtedy ustyszatem po raz pierwszy jak wazny
jest networking. To dato mi duzo do myslenia. Obecnie
kazdego roku odbywam setki spotkan zarowno handlowych
jak i rekrutacyjnych. Dopiero w okresie pandemii zobaczytem
jak bardzo do fego przywyktem i jok ogromnie brakowato mi
przystowiowej kawy na miescie. Przez te lata poznatem wielu
ludzi, ktdrzy zaczynali od ,biznesu w garazu”’, a dzis maja
ogromne firmy. Poznatem osoby o bardzo skomplikowanej
syfuacji  zyciowej i czesto ftez poznatem szczegotowo
ich syfuacje. Spotfykatem sie z topowymi menadzerami
najwiekszych firm. Rozmawiatem z wieloma ludzmi, kforzy
maja wspaniate pasje, hobby albo niesamowite osiggniecia
na swoim koncie. Jednym stowem caty spoteczny kalejdoskop.

Czesto stysze na rekrutacjach ze strony kandydatow, ze zalezy
im na pracy z ludzmi. Zawod Agenta Ubezpieczeniowego
fo absolutnie wspotpraca z ludzmi. | to bardzo rdznymi
ludzmi. Wérod moich klientow sq architekci, lekarze, prawnicy,
nauczyciele, kosmetyczki, pracownicy budowlani, inzynierowie,
zawodowi kierowcy, ksieza i wiele, wiele innych profesji.
Czesto tapiemy $wietny kontakt, kidry nie konczy sie tylko na
rozmowie biznesowej, dle tez wchodzi w relacje o charakterze
fowarzyskim. Zdarza sie, ze bedgc na miescie, gdzie$
przypadkiem spotykam osobe z kiorg miatem juz okazje
wczedniej rozmawiac albo jest moim  klienfem. Podobnie
wyglgdajg spotkania rekrutacyjne. Na takie rozmowy fraficjg
ludzie na roznych etapach zyciowych, zawodowych. Czasami
z ogromnym dos$wiadczeniem, bagazem zawodowym albo
Z niesamowitymi  pomystami  zawodowymi. Motywacje do
aplikowania do ubezpieczen sg naprawde rozne i fo tez fajna

sprawa widzie¢ fe roznice. Zdarza sie, ze z potencjalnym
wspotpracownikiem  prowadzimy rozmowy przez  dtuzszy
czas, wyczekujgc fego witasciwego momenfu na podjecie
wspotpracy. Nie moge pomingc tez spotkan z Agentami czy
fo na imprezach firmowych, kongresach czy szkoleniach. Mam
kolezanki i kolegow praktycznie w kazdym miescie w Polsce.
Ich historie, sposoby pracy, sukcesy zawodowe sg naprawde

rozne, ale kazda z nich fo joka$ forma inspiracji.

W swojej pracy cenie mozliwosc wspotpracy z - ludzmi.
Czasami mysle, ze jestem w niej jaok zuzlowiec. Z jednej strony
jestem indywidualistg pracujgcym na swoj wynik. Z drugiej
jednak musze miec¢ obok siebie innych zawodnikow z kiorymi
wspolnie pracuje na sukces. Zespot osob, kidre mnie wspierajq.
A fakze innych zawodnikow z kiorymi w zdrowy sposob
rywalizuje, ale wcigz pozostajemy w jednej ubezpieczeniowe)
rodzinie. Od najmtodszych lat dobrze czutem sie w grupie,
a szczegolnie w grupie w kiorej mogtem jako$ zabtysnagc,
a moze fez przejgc inicjatywe. Miatem zdolno$¢ zjednywania
ludzi i tatwosc w nawigzywaniu z nimi kontaktow. Ciesze sie,

ze w pracy zawodowe] tez mam fakie mozliwosci.

Oczywiscie byty i sg momenty, w kforych mam wrazenie,
ze mam wszystkich serdecznie do$c¢ i chciatoym by¢ sam.
Tylko, ze fo jest pobozne zyczenie. W gtebi duszy absolutnie
nie chciatbym, zeby sie spetniato. Dzier bez kontaktu z nowymi
klientami, kandydatami czy fez rozmowy z innymi agentami,

menadzerami to dziert w kforym czuje, ze czegos brakuje.

A swojq drogqg przedstawiona mi przez przyjaciela na turnieju
siatkarskim osoba ,przydata” nam sie juz kika godzin pdzniej.
Okazato sie bowiem, ze jedzie do Mediolanu skad mielismy
na drugi dzien wylof, a fransport publiczny nie gwarantowat

nam dojozdu na czas na miejsce.

DLACZEGO WARTO PRACOWAC W UBEZPIECZENIACH? MOJA HISTORIA.

STOWARZYSZENIE DORADCOW ,BEZPIECZNA PERSPEKTYWA”



Jesli masz dodatkowe pytania, szukasz wiecej informagiji
albo inspiracji to zapraszam cie serdecznie do kontaktu

www.karierawube

www.soleckisebas

@ Sebastian Solecki
tel. 695 762 753



